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نركز في جميع عملياتنا على رضا العملاء، ويتجلى 
ذلك في رسالتنا الرامية إلى خلق تجارب فريدة 

تلبي وتفوق جميع تطلّعاتهم، وتقدم لهم أفضل 
قيمةٍ ممكنة. ونسعى دوماً لأن نكون جنباً إلى 

جنب مع العملاء في جميع مراحل المشروع؛ 
بدءاً من تصميمه وتطويره وحتى شرائه وتسليمه 
لنضمن لهم أفضل الخدمات ونعزز ثقتهم ورضاهم 
أكثر. وقد أثمر سعي شركة الدار العقارية الدؤوب 

لخلق ثقافة تركز على العملاء، في جعلها أحد 
أكثر مالكي الأراضي موثوقيةً وأكثر المطورين 

العقاريين الذين يفضل الناس التعامل معهم في 
دولة الإمارات. 

الأصول السكنية
أصبحت شركة الدار أحد أكثر مطوّري العقارات موثوقيةً ومكانةً في 

الإمارات، وذلك بفضل سعيها الدؤوب ليس فقط لإنشاء العقارات، 
بل لبناء المجتمعات التي يرغب الناس بالعيش بها، والتي أصبحت 

بالنسبة لهم منزلًا نابضاً بالحياة ويزخر بكلّ ما يرغبون به.

أصول التجزئة
تتيح الدار للتجزئة فرصة الاستمتاع بكلّ جانب من جوانب المعيشة، إذ 
توفر تجارباً غامرة ومترابطة لا تُنسى. كما أنها منصة تعزز الروابط بين 

تجار التجزئة، والثقافة المحلية، والعملاء بغية توفير مساحات أفضل 
للتسوق والتسلية والترفيه.

الضيافة والترفيه
سيحظى المسافرون على اختلاف أسباب سفرهم بتجارب لا تنسى 

في وجهاتنا المميزة التي تتنوع بين جو الاسترخاء والرمال البيضاء 
في نادي شاطئ السعديات، والأطباق الشهية الحائزة على جوائز 

في جزيرة ياس. فقد كرّست الدار باقةً مميزة من العروض الترفيهية 
على امتداد إمارة أبوظبي تلائم أذواق المقيمين والضيوف على 

اختلافهم، وتتنوع بين النوادي الشاطئية، والمراسي، وملاعب 
الجولف، والمتنزهات متعددة الأغراض. 

اقرأ المزيد في الصفحة 50.

»يرتكز نجاحنا على فهم عميق 
لأسواقنا المحلية ومكانتنا 

الرائدة في أبوظبي كمطوّر 
رئيسي للوجهات المتميّزة 

والجذابة.«
جوناثان إيمري

الرئيس التنفيذي لشركة الدار للتطوير




